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LEH-Experte betreut als Key Account Manager kinftig REWE, Wein &

Co, Bio-Markte und weite Teile der Markant-Gruppe.
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Wien (LCG) — Das erste Halbjahr 2020 hat fur KATTUS-BORCOmit
seinen Uber 120 nationalen und internationalen Marken deutliche
Zuwachse im Handel gebracht. Durch die nach wie vor schwierige
Situation in der Gastronomie und die zunehmenden Handelsabsatze
aufgrund des geanderten Konsumentenverhaltens, intensiviert das
deutsch-0sterreichische Vertriebs-Joint-Venture unter der
Leitung von Andreas Ruhland seine Aktivitaten im
Lebensmitteleinzelhandel. Die Vertriebsstruktur wird in den
nachsten Monaten auf neue personelle Beine gestellt, umden
Osterreichischen Handel noch besser zu servicieren. Im Zuge der
Optimierungen Ubernimmt Thomas Platzer (49), kiinftigdie
Betreuung wesentlicher Partner wie REWE, Wein & Co sowie
zahlreicher Bio-Markte wie unter anderem Denn’s. In seinen
Verantwortungsbereich fallt auch die Markant-Gruppe. Fir weitere
Kunden wie Spar, Lidl, M-Preis oder Hofer zeichnet Jens de Buhr

zustandig.



,Wir erkennen einen nachhaltigen Wandel im
Konsumverhalten und nitzen diese Chance frihzeitig, um
unser Markenportfolio fiir die Konsumentinnen und
Konsumenten im Einzelhandel verstarkt zu 6ffnen. Thomas
Platzer hat in der Vergangenheit Kompetenz und
Handlungsstarke bewiesen. In seinemneuen
Verantwortungsbereich wird er wesentlich zum

Unternehmenserfolgbeitragen™, ist Ruhland iberzeugt.

Thomas Platzer wurde 1971 in Schladming geboren und absolvierte
die Ausbildung zum Einzelhandelskaufmann. Seine Karriere
starteteer 1990 als Abteilungsleiter im Sporthandel. 1995
wechselte er als Gebietsleiter zuWolf Intersnacks Austria, wo er
2000 zum Key Account Manager befordert wurde und 2006 die
Vertriebsleitung ibernahm. Nach einer Stationbei Kellymacht er
sich 2009 als Handelsagent selbststandigund betreute bereits
Marken von KATTUS-BORCO. 2015 wechselte er schlieRlich als
Vertriebsleiter zum Joint-Venture des Osterreichischen

Schaumweinproduzenten auf Unternehmensseite.

Uber KATTUS-BORCO

KATTUS-BORCO ist ein Joint Venture des Wiener Traditionshauses
KATTUS und des Hamburger Spirituosenunternehmens BORCO. Mit einem
stetigwachsenden Team und starken Marken wie KATTUS, Sierra
Tequila, Stroh, The Dalmore oder Laurent-Perrier ist KATTUS-BORCO
eine der starksten Vertriebsorganisationen der Branche. KATTUS
und BORCO vereint mehr als nur die starke Prasenz amMarkt: Beide
Unternehmen blicken auf eine langjahrige Eigenproduktions—-und
Vertriebstradition zurick. Gemeinsam zahlen sie uber 230 Jahre an
Erfahrung, Expertise und Marktprasenz. Das Portfolioumfasst
sowohl die Eigenmarken KATTUS und Sierra Tequila als auch
klingende Namen wie unter anderem Stroh Inlander Rum, Amaro

Montenegro, Russian Standard Vodka, Blue Gin, The Dalmore,



Laurent-Perrier, Molinari, Vecchia Romagna. Weitere
Informationen auf http:// www.verantwortungsvoll.at sowie

https:// kattus-borco.at .
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